Anmeldecoupon

SPRECHERHOUS®

Rohstoff Wissen

Bitte senden an: SPRECHERHAUS® | MarktstraRe 5 | 48683 Ahaus | Fax: +49 (0) 2561 97 92 890 | Tel: +49 (0) 2561 97 92 888 | info@sprecherhaus.de

Buchung:

Prasenzteilnahme

Bitte Anzahl der Karten eintragen:

- €% 55,-

Onlineteilnahme

Bitte Anzahl der Karten eintragen:

-€" | 45,—

Vortrag 1

8er Abo

Teilnahme am Gesamtprogramm - Bitte Anzahl eintragen:

Vortrag 2 Vortrag 3 Vortrag 4 Vortrag 5

Gesamtprogramm

Eintrittskarten konnen bis 10 Tage vor Veranstaltung zwischen Prasenz- und Onlineteilnahme umgebucht werden mit entsprechendem e

Preisausgleich (Zuzahlung von 10 € bei Upgrade auf Prasenzteilnahme bzw. Erstattung von 10 € bei Downgrade auf Onlineteilnahme).

Vortrag 6

315,— e | 385’_

Vortrag 7 Vortrag 8 Vortrag 1

8er Abo

Vortrag 2

Gesamtprogramm

D *Exklusiv fiir Abonnenten der Badischen Zeitung — Ich kaufe meine Eintrittskarten zum Vorteilspreis.

Vortrag 3

Teilnahme am Gesamtprogramm -

Vortrag 4 Vortrag 5 Vortrag 6 Vortrag 7 Vortrag 8

245,- €% 315,- €

Bitte Anzahl eintragen:

Infos kompakt:

v’ Preise pro Person/Abend bzw. Abo
v’ Preise inkl. 19 % MwSt.

v/ Eintrittskarte(n) iibertragbar

v’ Keine Riickgabe

v’ Steuerabzugsfahige Rechnung

Ich wiinsche die Zustellung meiner Eintrittskarte(n) und Rechnung:

D portofrei per Mail an meine benannte E-Mail-Adresse

D per Post (Versandgebiihr 3,- Euro)

Rechnungsdaten:

Name, Vorname

Rechnungsempfinger/Firma Telefon
Strafe, Nr. PLZ, Ort
E-Mail

Auftragserfiillung SPRECHERHAUS®:

Datenschutzhinweis: lhre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma,
Adresse, Telefonnummer, E-Mail-Adresse) verarbeitet die Veranstaltungs-
agentur SPRECHERHAUS® fiir die Auftragserfiillung Ihrer Buchung sowie lhrer
Veranstaltungsteilnahme, fiir die Kontaktaufnahme wahrend der Veranstal-
tungsdauer und fiir die Ubersendung von Informationen im Zusammenhang
der Veranstaltung(en). Unsere vollstandigen Informationen zum Datenschutz
und -Widerruf finden Sie unter www.sprecherhaus.de/datenschutz
Einwilligungserklarung: Ich bin damit einverstanden, dass der Veranstalter
SPRECHERHAUS® zu 0.g. Auftragserfiillung meine personenbezogenen Daten
verarbeiten darf und mich unter meiner angegebenen Adresse, Telefon-
nummer oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit unterschreibe ich die
Einverstandniserklarung.

Datennutzung SPRECHERHAUS®:

Ihre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma, Adres-
se, Telefonnummer, E-Mail-Adresse) nutzt die Veranstaltungs-
agentur SPRECHERHAUS® fiir die Ubersendung von
Informationen und Angeboten von SPRECHERHAUS®. Die
vollstandigen Informationen zum Datenschutz und -Widerruf
finden Sie unter www.sprecherhaus.de/datenschutz
Einwilligungserkldrung: Ich bin damit einverstanden, dass der
Veranstalter SPRECHERHAUS® zu Informations- und Werbe-
zwecken meine personenbezogenen Daten nutzen darf und
mich unter meiner angegebenen Adresse, Telefonnummer
oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit unterschreibe
ich die jederzeit widerrufbare Einverstandniserklarung.

Datennutzung Unternehmensgruppe Badisches Pressehaus GmbH & Co. KG:
Ihre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma, Adresse, Tele-
fonnummer, E-Mail-Adresse) nutzt die Unternehmensgruppe Badisches
Pressehaus GmbH & Co. KG fiir die Kontaktaufnahme und Ubersendung von
Informationen, Produkten und Angeboten von der Unternehmensgruppe
Badisches Pressehaus GmbH & Co. KG. Die vollstandigen Informationen

zum Datenschutz und -Widerruf finden Sie unter www.badische-zeitung.de/
datenschutz

Einwilligungserklarung: Ich bin damit einverstanden, dass die Unter-
nehmensgruppe Badisches Pressehaus GmbH & Co. KG zu 0.g. Zweck meine
personenbezogenen Daten nutzen darf und mich unter meiner angegebenen
Adresse, Telefonnummer oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit
unterschreibe ich die jederzeit widerrufbare Einverstandniserklérung.

Datum, Unterschrift x Pflichtfeld

Datum, Unterschrift

Datum, Unterschrift

Zahlung:

VR-Bank Westmiinsterland eG

[ ] Kauf per Rechnung

BIC: GENODEM1 BOB || IBAN: DE 60 4286 1387 0000 3009 00

[ ] Kauf per SEPA Lastschriftverfahren:

Name, Vorname (Kontoinhaber)

Bank

DE__
IBAN

Datum, Ort und Unterschrift

SEPA-Lastschriftmandat (sepa irect Debit Mandate)
fiir SEPA-Basis-Lastschriftverfahren/SEPA Core Direct Debit Scheme

SPRECHERHAUS® | MarktstraBe 5 | 48683 Ahaus

Gldubiger-Identifikationsnummer: DE842ZZ00000382771
(Ihre Kundennummer bei SPRECHERHAUS® entspricht Ihrer Mandatsnummer/-Referenz.)

SEPA-Lastschriftmandat: Ich ermachtige SPRECHERHAUS®, Zahlungen von meinem Konto mittels
Lastschrift einzuziehen. Zugleich weise ich mein Kreditinstitut an, die von SPRECHERHAUS® auf
mein Konto gezogenen Lastschriften einzulosen.

Hinweis: Ich kann innerhalb von acht Wochen, beginnend mit dem Belastungsdatum, die Erstattung

des belasteten Betrages verlangen. Es gelten dabei die mit meinem Kreditinstitut vereinbarten
Bedingungen.

Beim Kartenkauf bis zum 12. eines Monats findet der Einzug am 20. des Monats statt, ansonsten
am 20. des folgenden Monats.

www.sprecherhaus-shop.de

Sie konnen lhre Eintrittskarte(n) auch jederzeit im Onlineticketshop von SPRECHERHAUS® kaufen.
Dort haben Sie zusatzlich die Maglichkeiten per PayPal (inkl. Kreditkarten) oder AmazonPay zu bezahlen.

Veranstaltungsort: Ballhaus Freiburg, Leo-Wohleb-Strafie 1, 79098 Freiburg im Breisgau

Jeweils von 19:30 bis 21:00 Uhr (Einlass 19:15 Uhr). Nach dem Vortrag stehen die Referenten fiir Gespréche bis ca. 22.00 Uhr zur Verfiigung.

Mick.l_ael Rossié
GESPRACHSKLIMA

Leander Greitemann
PERSPEKTIVENWECHSEL

Badische & Zeitung

8 hybride Vortragsabende prominenter Experten
Personlichkeitsentwicklung — Ihr Vorsprung durch Wissen
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Yvonne de Bark
KORPERSPRACHE

Janis McDavis
SELBSTWERT

Dr. Frederik Hiimmeke Leo Martin
VERHALTENSLOGIK VERTRAUEN
Partner:

AKADeEMIE

HAUFE.

BZ -medien

BZ-WISSENSFORUM 2021/22
lLIVE

Dr. Marco v. Miinchhausen
SELBSTMOTIVATION

Alexander Groth
WAHRNEHMUNG

Gastgeberort:

BALLHAUS

FREIBURG



BZ-WISSENSFORUM

8-teilige hybride Vortragsreihe 2021/22

Présentiert von der Badischen Zeitung mit freundlicher Unterstiitzung der Haufe Akademie und
des Gastgeberorts Ballhaus. 2021/22 werden prominente Top-Referenten nach Freiburg einge-
laden, die Ihnen den Vorsprung durch Wissen bieten.

Die Wissensabende sind ein Mix aus Wissen und Unterhaltung, gebiindeltes Expertenwissen in einem
1,5 stiindigen Vortragsabend. Alle Themen stehen unter dem Motto ,,Persénlichkeitsentwicklung®,
von Korpersprache {iber Perspektivenwechsel und Selbstmotivation bis hin zu Kompetenzen, die Sie
wettbewerbsfahig machen. Die Wissensimpulse sind fiir jedermann geeignet — jede Branche, jeden
Beruf, jeden Bildungsgrad und jedes Alter.

Folgende Themen

erwarten Sie 2021/22:

Vortrag 1 Gesprdchsklima
Vortrag 2 Selbstwert

Vortrag 3 Korpersprache
Vortrag 4 Selbstmotivation
Vortrag 5 Perspektivenwechsel
Vortrag 6 Verhaltenslogik
Vortrag 7 Vertrauen

Vortrag 8 Wahrnehmung

Veranstaltungsort:
Ballhaus Freiburg
Leo-Wohleb-StraBe 1, 79098 Freiburg im Breisgau

jeweils donnerstags von 19:30 bis 21:00 Uhr (Einlass ab 19:15 Uhr).

Die Prasenzteilnahme ist mit der 2G-Regel gestattet. Bitte am Einlass den
Nachweis fiir [hren Gesundheitsstatus Geimpft oder Genesen vorzeigen.

Durchfiihrung der Vortragsabende mit ggf. erforderlichen HygienemaR-
nahmen und ggf. fester Sitzplatzvergabe am Einlass zum Schutz Ihrer

Gesundheit! FREN-BU

() TANZSCHULE GUTMANN

Die Buchhandlung Rombach bietet an den Vortragsabenden
die Biicher der Referenten an, so dass Sie sich ein personlich

*Die Tanzschule Gutmann GbR ist mit dem Ballhaus Freiburg

Buchhandlung

Infos und Buchung bei der Veranstaltungsagentur:
SPRECHERHAUS® | +49 2561 9792888 | info@sprecherhaus.de | www.sprecherhaus-shop.de

Vortrag 1 | 14.10.2021

Das 1x1
des Gesprichsklimas

Souverdnes Verhalten
in schwierigen Gespridchen

Keine Angst vor plotzlichen Angriffen, unfairer
Kritik, endlosen Diskussionen und guten Rat-
schldgen. Michael Rossié zeigt Thnen, wie Sie
Konflikte ansprechen, Bediirfnisse erkennen
und gemeinsame Losungen finden. Wenn Sie
nur lernen, rhetorisch geschulter zu werden,
mag das Gesprach ,gut ausgehen“, aber das
Verhdltnis zu IThrem Gesprachspartner ist even-
tuell gestort. Oft sind es nicht die Worte, die zu
Problemen fiihren, sondern die Art und Weise,
wie etwas gesagt wird. Erlernen Sie in seinem
Vortrag, wie man umfassender an schwierige
Gesprache herangeht, mit dem Ziel eines au-
thentischen Auftritts in jedem Gesprach.

Vortrag 5 | 10.02.2022

Die Starke
des Perspektivenwechsels

Vom reaktiven zum Kreativen
Mindset

Unsere Denkmuster bestimmen, wie wir die
Welt sehen. Unser Hintergrund pragt, wie wir
sie wahrnehmen. Wir sehen die Welt nicht,
wie sie ist, sondern wie wir sind. Aber woher
wissen wit, ob die Art und Weise, wie wir Din-
ge sehen und tun, auch die beste Art ist, sie
zu tun? Erleben Sie, was passiert, wenn Sie
die Perspektive wechseln. Wenn Sie Gewohn-
heiten brechen und Neues wagen — frei von
Bewertungen und Beurteilungen. Inspirierend
und interaktiv, herausfordernd und spontan,
energiegeladen und erfrischend anders nimmt
dieser Vortrag Sie mit auf die Reise vom reakti-
ven zum kreativen Mindset.

. o2
Michael Rossié
Schauspieler, Speaker und Coach
— Experte fiir die non-verbale und
paraverbale Kommunikation

,Wer an Menschen

herumschnitzt,

macht sie kleiner.

Wer ihnen etwas zeigt,
offnet ihnen neue
Moglichkeiten.“

sprechertraining.de

Leander Govinda
Greitemann

Experte fiir kreatives Mindset,
Snowboarder, Musiker, Autor

,Lassen Sie vorgefertigte
Uberzeugungen, Konzepte
und Denkmuster auen
vor, um kreativer und ge-
lassener durchs Leben zu
navigieren. “

leandergovinda.de

Vortrag 2 | 04.11.2021

Alle anderen gibt es schon
Die Kunst Du selbst zu sein

Wer bist du, wenn niemand zusieht? Wer,
wenn alle Augen auf dich gerichtet sind?
Macht das einen Unterschied? Janis McDavid
wirft einen verbliiffenden Blick auf das stets im
Narzissmusverdacht stehende Ich. Selbstwert
genielt einen guten Ruf, das sogenannte Ego
keineswegs. Es wird selten geschitzt, allenfalls
geduldet. Dabei brauchen tragfahige Selbst-
wertschdtzung und Empathie ein kraftvolles
Ego, das zu sich selbst stehen kann. Jederzeit.
McDavids Ausfiihrungen sind so provokant
wie augenzwinkernd, schonungslos offen und
mitreifend selbstherrlich ... pardon, selbst-
ehrlich. Anhand der persdnlichen Geschichte
ohne Arme und Beine zu leben, zeigt er welche
Wege und Mittel eine stabile Selbstwertschit-
zung brauchen. Ein Pladoyer fiir alle, die Lust
daran haben gingige Klischees und Paradigmen
iiber Bord zu werfen, und stattdessen frappie-
rend neue Blickwinkel erkunden méchten.

Vortrag 6 | 03.03.2022

Kluges Verhalten in

kritischen Situationen
Wie man aus SHIT Diinger
fiir sein Wachstum macht!

Haben Sie sich schon einmal gefragt, wie Sie
insbesondere in kritischen Situationen, wenn
es wirklich darauf ankommt, die Ruhe bewah-
ren, Kontrolle behalten, Souverdnitdt wahren
und fokussiert bleiben? Kénnen Sie sich und
Ihr Verhalten gut selbstreflektieren, wenn Sie
personlichen Angriffen ausgeliefert sind? Ken-
nen Sie Ihre Reaktionsmuster und Verhaltens-
weisen? Und sind wiinschen Sie sich oft mehr
Sicherheit fiir Konfliktsituationen? Antworten
und Losungen zu diesen Fragen, samt neuro-
wissenschaftlicher Erkldrung fiir schwieriges
Verhalten, sowie konkrete Tipps und Metho-
den bietet dieser Vortrag. Der Verhaltenstrai-
ner Dr. Frederik Hiimmeke zeigt [hnen wie Sie
jede herausfordernde Situation meistern und
dabei sogar den eigenen Vorteil mitnehmen
kénnen.

Janis McDavid
Personlichkeitsrtrainer, Weltentde-
cker, UNICEF Mutmacher, Autor

,Ich mochte in einer Welt
leben, in der Merkmale,
die uns unterscheiden,
nicht zur Unterscheidung
fithren!“

janis-mcdavid.de

Dr. Frederik
Hiimmeke

Neurosience-, Verhaltens-, und Kon-
fliktexperte, Personlichkeitstrainer,
Bestsellerautor

,SHIT steht fiir Stress,
Heuchler, Idioten und
Temperamente — den
Verursacher belastender
Situationen Paroli bieten!*“

huemmeke.com

Der Veranstalter wird Foto-/Videoaufnahmen der ffentlichen Veranstaltung tatigen — den Teilnehmern ist es nicht gestattet, Audio-/Videoaufnahmen vom Referenten zu machen.

signiertes Exemplar zur Erinnerung und Wissensvertiefung

mitnehmen kénnen.

Vortrag 3 1 09.12.2021

Nonverbale
Kommunikationsstiarke

Korpersprache, die Konigsklasse
brillanter Kommunikation

Die Trainerin fiir professionellen analogen und
digitalen Auftritt, zeigt wie Sie die Sprache des
Korper lesen und erlernen und weckt Ihr Be-
wusstsein fiir die versteckten Signale der Kor-
persprache. Wie wirken Sie auf Ihr Gegeniiber
und wie mochten Sie wirklich wirken? Wirken
Sie charismatisch und {iberzeugend? Behaup-
ten Sie Ihren Status elegant und souverdan? Und
was senden Sie ohne dass es Ihnen bewusst ist?
Auf diese Fragen gibt die Wirkungsexpertin,
11-fache Buchautorin und studierte Schauspie-
lerin professionelle Antworten. Sie befdhigt
ihre Teilnehmer Korpersprache bewusster ein-
zusetzen und bei anderen treffsicher zu lesen.
Der Korper spricht lauter, als das was wir sa-
gen, um so mehr braucht es diese nonverbale
Kommunikationsstdrke!

Vortrag 7 | 21.04.2022

Geheimwaffe Vertrauen

Die Kunst, Menschen an sich
zu binden

Einen solchen Vortrag iiber die Kunst, Men-
schen an sich zu binden, hat es noch nie ge-
geben: Ein Ex-Agent, dessen Aufgabe es war,
V-Ménner aus dem Bereich der Organisierten
Kriminalitdt zu gewinnen, um an brisante In-
formationen zu gelangen, verrdt seine besten
Strategien. Wildfremde Menschen vertrauten
ihm und verrieten ihm geheimstes Insiderwis-
sen. Leo Martin, der studierte Kriminalwissen-
schaftler, gibt erstmals sein Erfolgsgeheimnis
preis und verrédt auf eindrucksvolle Weise, wie
es uns allen ganz leicht gelingt, Kontakt aufzu-
nehmen, Vertrauen zu gewinnen und andere
von sich zu iiberzeugen. Der Experte fiir un-
terbewusst ablaufende Denk- und Handlungs-
muster gehorte zu den erfolgreichsten Agenten
Deutschlands.

Leo Martin

Yvonne de Bark

Schauspielerin, Autorin, Expertin
und Dozentin fiir Kérpersprache

,Nutzen Sie die Macht
der non-verbalen
Kommunikation und
be-wirken Sie!“

yvonnedebark.de

Ex-Gehei 1t und B Ilerautor,

Rombach

Sprachprofiler

,Wenn Menschen Dich
mogen, unterstiitzen Sie
Dich — wenn Sie Dich
nicht mogen, suchen Sie
nach Fehlern.“

leo-martin.de

Qastgeber der Vortagsreihe BZ-WISSENSFORUM 2021/22.

Vortrag 4 | 13.01.2022

Prinzipien effektiver
Selbstmotivation

So zdhmen Sie Ihren inneren
Schweinehund

Warum sind die meisten Neujahrsvorsdtze
schon Mitte Januar ,Schnee von gestern“? Sie
mogen in noch so guter Absicht gefasst wor-
den sein: oft werden sie jedoch sabotiert — von
unserem inneren Schweinehund. Dr. Marco v.
Miinchhausen zeigt auf humorvolle Weise, wo
der innere Schweinehund in unserem Leben
auftaucht und mit welchen Tricks und Takti-
ken er uns immer wieder blockiert. Erfahren
Sie, mit welchen Strategien Sie den inneren
Schweinehund zdhmen, ihn sogar zum Freund
machen und gemeinsam mit ihm Thre Ziele er-
reichen.

Vortrag 8 | 09.06.2022

Bewusste Wahrnehmung

Die Eigenverantwortung Ihrer
Emotionszustdnde

Das berufliche aber auch private Leben stellt
heute hohe Anforderungen bzw. hohe Erwar-
tungen, ambitionierte Zielvorgaben, immer
kiirzere Fristen und ein Zuviel von allem.
Diese Umstdnde erzeugen in der Masse einen
inneren Konflikt, téten Motivation, liefern
Stress und lassen sich meist nicht verdndern,
sehr wohl aber unsere Wahrnehmung dersel-
ben. Alexander Groth zeigt in seinem Vortrag,
wie [hre Wahrnehmungsfilter im Laufe des Le-
bens fiir Sie positiv oder negativ ausgerichtet
werden. Sie lernen, wie Sie Ihr Bewusstsein
bei Stress, Unzufriedenheit oder Arger beein-
flussen konnen, um diese negativen Faktoren
sofort zu reduzieren. Schérfen Sie Ihr Bewusst-
sein anhand bewusster Wahrnehmungen und
eigenverantwortlicher Emotionszustédnde, was
zum Ergebnis hat, dass Freude, Zufriedenheit
und Gelassenheit in Ihrem Leben dominieren.

Dr. Marco
Freiherr von
Miinchhausen

Experte fiir Personlichkeit, Motiva-
tion und Kommunikation

,Jeder kann seine Ziele er-
reichen, wenn es gelingt,
den inneren Schweine-
hund zu zdhmen.“

vonmuenchhausen.de

A 4
Alexander Groth

Experte fiir Fiihrung, Bestsellerau-
tor und Lehrbeauftragter

Ubernehmen Sie
Verantwortung fiir Thre
Wahrnehmung, denn die
Umstdnde sind wie sie
sind.“

alexander-groth.de



