Anmeldecoupon SPRECHERHOUS® WIRTSCHAFT @) SACHSEN

Rohstoff Wissen

Bitte senden an: SPRECHERHAUS® | MarktstraBe 5 | 48683 Ahaus | Fax: 02561 97 92 890 | Tel: 02561 97 92 888 | info@sprecherhaus.de Sachsische.de fur Entscheider

Buchung:

Prasenzteilnahme 49,— Euro Onlineteilnahme 39,— Euro
Bitte Anzahl der Karten eintragen: Bitte Anzahl der Karten eintragen:

Vortrag1 ~ Vortrag2 ~ Vortrag3 ~ Vortrag4 ~ Vortrag5  Vortrag6 ~ Vortrag 7 Vortrag 8 Vortrag 1~ Vortrag2 ~ Vortrag3 ~ Vortrag4  vortrag5  Vortrag6  Vortrag 7 Vortrag 8
8er Abo 343,— Euro 8er Abo 273,— Euro
Teilnahme am Gesamtprogramm — Bitte Anzahl eintragen: Teilnahme am Gesamtprogramm — Bitte Anzahl eintragen:

Infos kompakt:
m m v Preise pro Person/Abend bzw. Abo

v Preise inkl. 19% MwSt.
Eintrittskarten kdnnen bis 10 Tage vor Veranstaltung zwischen Prasenz- und Onlineteilnahme umgebucht werden Y ﬁgg;“;ﬁiﬁg;”g;bmgbaf
mit entsprechendem Preisausgleich (Zuzahlung von 10 € bei Upgrade auf Prasenzteilnahme bzw. Erstattung v Steuerabzugsfahige Rechnung

von 10 € bei Downgrade auf Onlineteilnahme). ' Ikl 4 Wochen SZ Digital kostenlos

Ich wiinsche die Zustellung meiner Eintrittskarte(n) und Rechnung: D portofrei per Mail an meine benannte E-Mail-Adresse D per Post (Versandgebtihr 3,— Euro)

Rechnungsdaten:

Name, Vorname

Rechnungsempfénger/Firma Telefon
StraBe, Nr. PLZ, Ort
Fl 8 hybride Vortragsabende fiir Ihren beruflichen und privaten Vorsprung
Auftragserfiillung SPRECHERHAUS®: Datennutzung SPRECHERHAUS®: Datennutzung DDV Mediengruppe: - s s e
Datenschutzhinweis: Ihre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma, lhre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma, Einwilligungserkldrungen: Ich bin jederzeit widerruflich damit ein- A ]
Adresse, Telefonnummer, E-Mail-Adresse) verarbeitet die Veranstaltungsagen- Adresse, Telefonnummer, E-Mail-Adresse) nutzt die verstanden, dass mich die DDV Mediengruppe GmbH & Co KG (DDV), HYBRID-EVENT: Sie wahlen zwischen Prasenzteilnahme oder Onlineteilnahme.
tur SPRECHERHAUS® fiir die Auftragserfiillung lhrer Buchung sowie Ihrer Veranstaltungsagentur SPRECHERHAUS® fiir die Ubersendung Ostra-Allee 20, 01067 Dresden ;
Veranstaltungsteilnahme, fir Zusendung des kostenlosen SZ Digital-Angebots, von Informationen und Angeboten von SPRECHERHAUS®. Die [ per Telefon (iber ihre interessanten Verlagsprodukte (Zeitungen, :
fiir die Kontaktaufnahme wéhrend der Veranstaltungsdauer und fur die Uber- vollstandigen Informationen zum Datenschutz und -Widerruf Zeitschriften; print/digital) und/oder
sendung von Informationen im Zusammenhang der Veranstaltung(en). Unsere finden Sie unter www.sprecherhaus.de/datenschutz [ per E-Mail iiber o.g. Verlagsprodukte sowie ihre Gewinnspiele, sz-
vollsténdigen Informationen zum Datenschutz und -Widerruf finden Sie unter Einwilligungserkldrung: Ich bin damit einverstanden, dass der Reisen, Veranstaltungen, DDV Lokal-Angebote informieren darf.
V\{WV\{.gprecherhaHs.de/daten@hutz o Veranstalter SPRECHERHAUS® zu Informations- und Werbe- Die volistindigen Informationen zum Datenschutz und -Widerruf
Einwilligungserklarung: Ich bin damit einverstanden, dass der Veranstalter zwecken meine personenbezogenen Daten nutzen darf und finden Sie unter https://www.wirtschaft-in-sachsen.de/weitere-in-
SPRECHERHAUS® zu 0.g. Auftragserfillung meine personenbezogenen mich unter meiner angegebenen Adresse, Telefonnummer formationen, /datenschlutz ' '
Daten verarbeiten darf und mich unter meiner angegebenen Adresse, Tele- oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit unterschreibe
fonnummer oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit unterschreibe ich die jederzeit widerrufbare Einverstéandniserkldrung.
ich die Einverstandniserklarung.
Datum, Unterschrift x Pflichtfeld Datum, Unterschrift Datum, Unterschrift
Zahlung: \
VR-Bank Westmiinsterland eG 2  f—
[] Kauf per Rechnung BIC: GENODENH BOB. I BAN: DE 60 4265 1387 0000 3009 00 . il i s
Marc Gassert Claudia Kleinert Stefan Verra Dr. Marco Frh. v. Minchhausen
[ ] Kauf per SEPA Lastschriftverfahren: SEPA-Lastschriftmandat (sepa Direct Debit Mande) L Bl A0 50 50 SELBSTMOIES

flir SEPA-Basis-Lastschriftverfahren/SEPA Core Direct Debit Scheme
SPRECHERHAUS® | MarkistraBe 5 | 48683 Ahaus

Name, Vorname (Kontoinhaber)
Glaubiger-Identifikationsnummer: DE8427700000382771

(Ihre Kundennummer bei SPRECHERHAUS® entspricht Ihrer Mandatsnummer/-Referenz.)

Bank SEPA-Lastschriftmandat: Ich erméchtige SPRECHERHAUS®, Zahlungen von meinem Konto mittels Last-
schrift einzuziehen. Zugleich weise ich mein Kreditinstitut an, die von SPRECHERHAUS® auf mein Konto

DE gezogenen Lastschriften einzuldsen.

IBAN Hinweis: Ich kann innerhalb von acht Wochen, beginnend mit dem Belastungsdatum, die Erstattung des

belasteten Betrages verlangen. Es gelten dabei die mit meinem Kreditinstitut vereinbarten Bedingungen.

Beim Kartenkauf bis zum 12. eines Monats findet der Einzug am 20. des Monats statt, ansonsten am
Datum, Ort und Unterschrift 20. des folgenden Monats.

Sabine Hiibner Janis McDavid Patric Heizmann Alexander Groth

EMPATHIE SELBSTWERT VITALITAT WAHRNEHMUNG
www.sprecherhaus-shop.de

Sie konnen Ihre Eintrittskarte(n) auch jederzeit im Onlineticketshop von SPRECHERHAUS® kaufen.
Dort haben Sie zusétzlich die Mdglichkeiten per PayPal (inkl. Kreditkarten) oder AmazonPay zu bezahlen.

Partner:
\ ° Infos und Buchung bei der Veranstaltungsagentur:
Veranstaltungsort: 0STRA-DOME & STUDIOS, Zur Messe 9 A, 01067 Dresden D he Bank /,\ smspa,rhassen \l MEDIEN SPRECHERHAUS®
Jeweils von 19.30 bis 21.00 Uhr (Einlass ab 19.00 Uhr). Nach dem Vortrag stehen die Referenten fiir Gesprache zur Verfligung. HUEELD B OSTRADONE  Sachsen — o D DV /< GRUPPE 02561 97 92 888 | www.sprecherhaus-shop.de



ERFOLGSMACHER 2021/22

Die Veranstaltungsreihe ERFOLGSMACHER geht ab September 2021
im OSTRA-DOME in Dresden weiter.

Préasentiert von der WIRTSCHAFT in Sachsen in Zusammenarbeit mit First Class Concept GmbH,

den Partnern Deutsche Bank und Sparkassen-Versicherung Sachsen und der Veranstaltungsagentur
SPRECHERHAUS®. 2021/22 werden erneut prominente Top-Referenten nach Dresden eingeladen,
die Thnen den Vorsprung durch Wissen bieten.

Die Veranstaltungen sind ein Mix aus Wissen und Unterhaltung, gebiindeltes Expertenwissen in einem
1,5-stiindigen Vortragsabend. Alle Themen stehen unter dem Motto , Persénlichkeitsentwicklung®,

von Empathie Giber Kérpersprache bis hin zu Kompetenzen, die Sie wettbewerbsfahig machen. Die
Wissensimpulse sind fir jedermann geeignet - jede Branche, jeden Beruf, jeden Bildungsgrad und jedes Alter.

Bis 1.9.2021 steht ein limitiertes Kartenkontingent von 300 Prasenztickets zur Verfiigung. Weitere
Ticketkapazitaten fiir eine Présenzteilnahme werden nach dem 31.8.2021 entschieden und vergeben.

Das sind die Themen
der Seminarabende 2021/22:

1. Abend Willenskraft
Abend Charisma

Abend Korpersprache
Abend Selbstmotivation
Abend Empathie

Abend Selbstwert
Abend Vitalitat

Abend Wahrnehmung

©Nouswh

Veranstaltungsort:
OSTRA-DOME & STUDIOS
Zur Messe 9 A | 01067 Dresden

Veranstaltungsablauf:
18:00 Offnung Foyer / Bar
19:00 Einlass in den Saal
19:30 Uhr Vortragsbeginn
21:00 Uhr Vortragsende

Die Referenten/innen stehen fiir personliche Fragen und Networking
bis ca. 22 Uhr zur Verfiigung, es wird auBerdem einen Buchverkauf
mit Signierung geben, sofern der Referent ein Buch verdffentlicht hat.

EINLASS mitnAchweisprLchT)  Die Prdsenzteilnahme ist mit der 3G-Regel
gestattet. Bitte am Einlass den Nachweis fiir
Geimpft, Getestet (max. 48 Std. zuriickliegend)
oder Genesen vorzeigen.

Durchfiihrung der Vortragsabende mit ggf. erforderlichen Hygiene-
mafBnahmen und ggf. fester Sitzplatzvergabe am Einlass zum Schutz
Ihrer Gesundheit!

Der Ostra-Dome bietet Getranke und eine Auswahl von Speisen an.

1 Di, 14.09.2021

Disziplin!
Nicht das Anfangen wird

belohnt, sondern das Durch-
halten

Wir brauchen nicht mehr Kraft, Wissen, Ta-
lent oder DIE Gelegenheit - was wir brauchen,
ist die Selbstdisziplin, das zu nutzen, was wir
haben. Marc Gassert analysiert die , TOOL-
BOX"“ der Selbstdisziplin, macht sie fir jeden
zugéanglich und hilft so, das eigene Potential
voll auszuschopfen. Mit Meistergraden in drei
asiatischen Kampfkiinsten ist er der Experte
fur ,das Tao der Disziplin“. Er veranschaulicht
in einem lebhaften Vortrag den Blick auf asia-
tische Weisheiten: voller Inspiration, Tiefgriin-
digkeit, spannend und reich an Bildern. Diszi-
plin hilft uns unsere Ziele zu erreichen - sei es
privat oder beruflich.

5 Mi, 23.02.2022
Die Macht der Empathie

Wer mitfihlt, gewinnt.

Empathie in Verbindung mit Freundlichkeit hat
eine umwerfende Wirkung. Sie schafft persén-
liche Momente und ist der beste Weg, um Ver-
trauen zu gewinnen. Mit Freundlichkeit dri-
cken wir Verbindlichkeit und Wohlwollen aus.
Wir erreichen die Menschen und eréffnen uns
die Moglichkeit, selbst auf die schwierigste Si-
tuation positiven Einfluss zu nehmen. Und nur
mit Empathie verstehen wir die Sichtweise des
anderen, kénnen zuvorkommend handeln und
die genau richtige Lésung samt Kommunika-
tion aus dem Kécher ziehen. Fiir eine maximale
Begegnungsqualitat in diesem Moment, be-
geisterte Kunden, harmonische Teams, Wohl-
fiihlklima unter Kollegen und mehr Zwischen-
menschlichkeit.

¥,
Marc Gassert
Der Blonde Shaolin

»Disziplin ist nicht
kauflich - aber sie
zahlt sich aus.”

marcgassert.de

Sabine Hiibner

Expertin fir Servicequalitat,
Servicekultur und Kunden-
orientierung

,Wer mitfahlt,
gewinnt.”

sabinehuebner.de

2 Mi, 13.10.2021

Unschlagbar positiv
Die Charisma-Formel

Warum gelingt es manchen Menschen véllig
unabhangig von Aussehen und Attraktivitdt an-
dere mitzureiBen, zu begeistern und anderen
nur schwerlich? Die Wirkung auf andere wird
durch verschiedene Faktoren bestimmt. Viele
dieser Eigenschaften sind uns von Geburt an
mitgegeben, geraten aber im Laufe der Zeit in
Vergessenheit. Claudia Kleinert ist sich sicher:
Das gewisse Etwas konnen Sie erlernen! Pra-
xisnah zeigt sie Thnen, wie Sie Thre Ausstrah-
lung, Ihr Charisma und Ihre Kommunikations-
oder Fihrungskompetenz auBergewdhnlich
machen und gezielt einsetzen kénnen.

6 Mi, 23.03.2022

Alle Anderen gibt es
schon
Die Kunst Du selbst zu sein

Wer bist du, wenn niemand zusieht? Wer, wenn
alle Augen auf dich gerichtet sind? Macht das
einen Unterschied? Janis McDavid wirft einen
verbliffenden Blick auf das stets im Narziss-
musverdacht stehende Ich. Selbstwert ge-
nieBt einen guten Ruf, das sogenannte Ego
keineswegs. Es wird selten geschétzt, allenfalls
geduldet. Dabei brauchen tragféhige Selbst-
wertschatzung und Empathie ein kraftvolles
Ego, das zu sich selbst stehen kann. Jederzeit.
McDavids Ausfiihrungen sind so provokant wie
augenzwinkernd, schonungslos offen und mit-
reiBend selbstherrlich ... pardon, selbstehr-
lich. Anhand der persénlichen Geschichte ohne
Arme und Beine zu leben, zeigt er welche Wege
und Mittel eine stabile Selbstwertschatzung
brauchen. Ein Pladoyer fiir alle, die Lust daran
haben gangige Klischees und Paradigmen tiber
Bord zu werfen, und stattdessen frappierend
neue Blickwinkel erkunden méchten.

|

Claudia Kleinei't

Expertin fir Ausstrahlung
und Wirkung, TV-Moderatorin
und Autorin

»Erfolg ist ein
Nebenprodukt.*

claudia-kleinert.de

Janis McDavid

Personlichkeitsrtrainer,
Weltentdecker, UNICEF
Mutmacher, Autor

,Ich moéchte in einer
Welt leben, in der
Merkmale, die uns
unterscheiden, nicht
zur Unterscheidung
fahren!*

janis-mcdavid.de

Der Veranstalter wird Foto- und Videoaufnahmen der &ffentlichen Veranstaltung tatigen - den Teilnehmern ist es nicht gestattet, Audio- oder Videoaufnahmen vom Referenten zu machen.

3 Mi, 10.11.2021

Mit Korpersprache
mehr Erfolg

Der Mensch und sein
Wachstumspotential

Reaktionen und Entscheidungen unserer Ge-
spréachspartner werden zu 80 % durch nonver-
bale Kommunikation ausgelést und getroffen.
Informiert zu sein, ist eines der wichtigsten
Anliegen. Durch die Kenntnis der Korperspra-
che gewinnen wir unschétzbare Informatio-
nen, die unsere Gesprachspartner nicht hinter
Worten verbergen kénnen. Erfolg besteht aus
10 % Glick und 90 % richtiger Verarbeitung
von Informationen. GefiihlsauBerungen durch
die Koérpersprache wahrzunehmen und ernst
zu nehmen, ist ein Schritt zu ganzheitlicher
Kommunikation. Gefiihle sind wichtige Infor-
mationsquellen und beeinflussen unsere Ent-
scheidungen mehr als trockene Daten. Wer die
Geheimnisse der non-verbalen Kommunikation
kennt, kann Menschen und Situationen besser
einschatzen und sein Verhalten darauf aus-
richten.

T Mi, 27.04.2022

Meine Gesundheit -
mein Kapital!
Wissensbuffet mit Nahrwert

Ob in seiner Live-Show ,Essen erlaubt! - ver-
boten war gestern“ oder als gefragter Ma-
nagement-Referent: Patric Heizmann lotst
sein Publikum auf verbliffend leichten Wegen
durch den Erndhrungsdschungel. Er rdumt auf
mit langst Gberholten Mythen, entlarvt popu-
lare Irrtimer und verbreitet dabei jede Menge
gute Laune. Gesundheit und Ernahrung sind
fir ihn nicht bloB ein Job, sie sind ihm ein An-
liegen. Mit dieser einzigartigen Verknipfung
von Kompetenz und Bihnenprésenz hat Patric
Heizmann ein in Deutschland véllig neues Gen-
re geschaffen. Medien und Experten sind sich
einig: Das ist Entertainment mit Nahrwert.

Stefan Verra

Der Rockstar der Korper-
sprache (SAT1), mehrfacher
Buchautor und internationa-
ler Trainer

,Die Auspragung
unserer
Persénlichkeit
héngt eng mit der
Kérpersprache
zusammen!*

stefanverra.com

| i

"
Patric Heizmann

Top-Speaker, Bestsellerautor
und Experte fiir humorvolle
Gesundheitsimpulse

»,Nur wer gesund
und fit ist,
kann sein volles
Potential abrufen.”

patric-heizmann.de

4 Mi, 26.01.2022

Prinzipien effektiver
Selbstmotivation

So zdhmen Sie Thren inneren
Schweinehund

Warum sind die meisten Neujahrsvorsatze
schon Mitte Januar ,Schnee von gestern“? Sie
mogen in noch so guter Absicht gefasst wor-
den sein: oft werden sie jedoch sabotiert - von
unserem inneren Schweinehund. Dr. Marco v.
Minchhausen zeigt auf humorvolle Weise, wo
der innere Schweinehund in unserem Leben
auftaucht und mit welchen Tricks und Takti-
ken er uns immer wieder blockiert. Erfahren
Sie, mit welchen Strategien Sie den inneren
Schweinehund zéhmen, ihn sogar zum Freund
machen und gemeinsam mit ihm Ihre Ziele er-
reichen.

8 Di., 24.05.2022

Bewusste Wahrnehmung

Die Eigenverantwortung [hrer
Emotionszustande

Das berufliche aber auch private Leben stellt
heute hohe Anforderungen bzw. hohe Erwar-
tungen, ambitionierte Zielvorgaben, immer
kirzere Fristen und ein Zuviel von allem. Diese
Umsténde erzeugen in der Masse einen inne-
ren Konflikt, téten Motivation, liefern Stress
und lassen sich meist nicht verandern, sehr
wohl aber unsere Wahrnehmung derselben.
Alexander Groth zeigt in seinem Vortrag, wie
Ihre Wahrnehmungsfilter im Laufe des Lebens
fir Sie positiv oder negativ ausgerichtet wer-
den. Sie lernen, wie Sie Ihr Bewusstsein bei
Stress, Unzufriedenheit oder Arger beeinflus-
sen koénnen, um diese negativen Faktoren so-
fort zu reduzieren. Scharfen Sie Thr Bewusst-
sein anhand bewusster Wahrnehmungen und
eigenverantwortlicher Emotionszusténde, was
zum Ergebnis hat, dass Freude, Zufriedenheit
und Gelassenheit in Ihrem Leben dominieren.

OSTRADOME

EVENTKULTUR IN DRESDEN

Dr. Marco
Freiherr von
Miinchhausen
Experte flur Personlichkeit,
Motivation und Kommuni-
kation
,Jeder kann seine
Ziele erreichen,
wenn es gelingt, den
inneren Schweine-
hund zu zdhmen.*“

vonmuenchhausen.de

Alexander Groth

Experte fiir Fihrung,
Bestsellerautor und Lehr-
beauftragter

,Ubernehmen Sie
Verantwortung fir
Ihre Wahrnehmung,
denn die Umstande
sind wie sie sind.*

alexander-groth.de




