Anmeldeformular

SPRECHERHOUS®

Rohstoff Wissen

Bitte senden an: SPRECHERHAUS® | MarktstraBe 5 | 48683 Ahaus | Fax: 02561 97 92 890 | Tel: 02561 97 92 888 | info@sprecherhaus.de

Buchung:

Prasenzteilnahme

Bitte Anzahl der Karten eintragen:

49— €"159,-€

Onlineteilnahme 39—-€°149—-€

Bitte Anzahl der Karten eintragen:

Vortrag 1 Vortrag 2 Vortrag 3 Vortrag 4 Vortrag 5 Vortrag 6 Vortrag 7 Vortrag 8

8er Abo 343~ € 1413,-€

Teilnahme am Gesamtprogramm — Bitte Anzahl eintragen:

Gesamtprogramm

Neuer Ticket Service — Upgrade oder Downgrade Angebot:

Eintrittskarten konnen bis 10 Tage vor Veranstaltung zwischen Présenz- und Onlineteilnahme umgebucht werden mit entsprechendem Preisausgleich
(Zuzahlung von 10 € bei Upgrade auf Présenzteilnahme bzw. Erstattung von 10 € bei Downgrade auf Onlineteilnahme).

] *Exklusiv fiir Abonnenten der GieBener Allgemeine und Kunden der Volksbank Mittelhessen:

Ich erhalte meine Eintrittskarten zum Vorteilspreis!

Vortrag 1 Vortrag 2 Vortrag 3 Vortrag 4 Vortrag 5 Vortrag 6 Vortrag 7 Vortrag 8

8er Abo 312,-€71392-€

Teilnahme am Gesamtprogramm — Bitte Anzahl eintragen:

Gesamtprogramm

Infos kompakt:

v~ Preise pro Person/Abend bzw. Abo
v Preise inkl. 19% MwSt.

v~ Eintrittskarte(n) tibertragbar

v Keine Riickgabe

v~ Steuerabzugsfahige Rechnung

Ich wiinsche die Zustellung meiner Eintrittskarte(n) & Rechnung:

|:| portofrei per Mail an meine benannte Mailadresse

|:| per Post (Versandgebiihr 3 Euro)

Rechnungsdaten:

Name, Vorname

Rechnungsempfénger/Firma Telefon
StraBe, Nr. PLZ, Ort
E-Mail

Auftragserfiillung SPRECHERHAUS®:

Datenschutzhinweis: Ihre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma, Adresse, Telefonnummer, Mai-
ladresse) verarbeitet die Veranstaltungsagentur SPRECHERHAUS® firr die Auftragserfiliung Ihrer Buchung
sowie Ihrer Veranstaltungsteilnahme, fiir die Kontaktaufnahme wahrend der Veranstaltungsdauer und fiir die
Ubersendung von Informationen im Zusammenhang der Veranstaltung(en). Unsere vollstdndigen Informatio-
nen zum Datenschutz und -Widerruf finden Sie unter www.sprecherhaus.de/datenschutz
Einwilligungserklarung: Ich bin damit einverstanden, dass der Veranstalter SPRECHERHAUS® zu 0.g.
Auftragserfilllung meine personenbezogenen Daten verarbeiten darf und mich unter meiner angegebenen
Adresse, Telefonnummer oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit unterschreibe ich die Einversténdnis-
erkldrung.

Datennutzung SPRECHERHAUS®:

Ihre personenbezogenen Daten (Personenname, Firma, Adresse, Telefonnummer, Mailadresse) nutzt die
Veranstaltungsagentur SPRECHERHAUS® fiir die Ubersendung von Informationen und Angeboten von
SPRECHERHAUS®. Die vollsténdigen Informationen zum Datenschutz und -Widerruf finden Sie unter www.
sprecherhaus.de/datenschutz

Einwilligungserkldrung: Ich bin damit einverstanden, dass der Veranstalter SPRECHERHAUS® zu Informations-
und Werbezwecken meine personenbezogenen Daten nutzen darf und mich unter meiner angegebenen Adresse,
Telefonnummer oder E-Mail-Adresse kontaktieren darf. Hiermit unterschreibe ich die jederzeit widerrufbare
Einversténdniserkldrung.

Datum, Unterschrift x Pflichtfeld

Datum, Unterschrift

Zahlung:

[ ] Kauf per Rechnung

VR-Bank Westmiinsterland eG
BIC: GENODEM1 BOB I IBAN: DE 60 4286 1387 0000 3009 00

|:| Kauf per SEPA Lastschriftverfahren:

Name, Vorname (Kontoinhaber)

Bank

Datum, Ort und Unterschrift

SEPA-Lastschriftmandat (sepa Direct Debit Mandate)
flr SEPA-Basis-Lastschriftverfahren/SEPA Core Direct Debit Scheme

SPRECHERHAUS® | MarktstraBe 5 | 48683 Ahaus

Glaubiger-Identifikationsnummer: DE8472700000382771
(Ihre Kundennummer bei SPRECHERHAUS® entspricht Ihrer Mandatsnummer/-Referenz.)

SEPA-Lastschriftmandat: Ich erméchtige SPRECHERHAUS®, Zahlungen von meinem Konto mittels Last-
schrift einzuziehen. Zugleich weise ich mein Kreditinstitut an, die von SPRECHERHAUS® auf mein Konto
gezogenen Lastschriften einzuldsen.

Hinweis: Ich kann innerhalb von acht Wochen, beginnend mit dem Belastungsdatum, die Erstattung des
belasteten Betrages verlangen. Es gelten dabei die mit meinem Kreditinstitut vereinbarten Bedingungen.

Beim Kartenkauf bis zum 12. eines Monats findet der Einzug am 20. des Monats statt, ansonsten am
20. des folgenden Monats.

www.sprecherhaus-shop.de

Sie kdnnen Ihre Eintrittskarte(n) auch jederzeit im Onlineticketshop von SPRECHERHAUS® kaufen.
Dort haben Sie zusétzlich die Maglichkeiten per PayPal (inkl. Kreditkarten) oder AmazonPay zu bezahlen.

[=] 55 [m]
L=

Veranstaltungsort:
Volksbank Mittelhessen — FORUM Volksbank, Schiffenberger Weg 110, 35394 GieBen

Jeweils von 19.30 bis 21.00 Uhr (Einlass ab 19.00 Uhr). Nach dem Vortrag stehen die Referenten fiir Gesprache bis ca. 22.00 Uhr zur Verfiigung.

GielBener

021/22

Wissen tanken im FORUM Volksbank | 8 hybride Vortragsabende

Dr. Boris Nikolai Konrad
DENKLEISTUNG

Anouk Ellen Susan
SICHTBARKEIT

Dr. Carl Naughton
ZUKUNFTSMUT

Eric Standop
GESICHTSSPRACHE

Sabine Hiibner
MENSCHMOMENTE

René Borbonus
RESPEKT

Janis McDavid
SELBSTWERT

Dr. Monika Hein
ARTIKULATION

m Wissen tanken individuell -
Sie entscheiden zwischen Prasenz- oder Onlineteilnahme.

Infos und Buchung bei der Veranstaltungsagentur: SPRECHERHAUS® | 02561 97 92 888 | www.sprecherhaus-shop.de

Volksbank m

Mittelhessen == ' ==

bieliener Allgemeine



Veranstaltungsort

Volksbank Mittelhessen - FORUM Volksbank
Schiffenberger Weg 110

35394 GieB3en

Jeweils dienstags von 19.30 bis 21.00 Uhr (Einlass ab 19.00 Uhr).

Nach dem Vortrag stehen die Referenten fir Gesprache
bis ca. 22.00 Uhr zur Verfligung.

GieBBener WissensForum 2021/22

8 hybride Vortragsabende prominenter Referenten

Die Themen 2021/22
fiir lhren Vorsprung durch Wissen:

Die GieBener Allgemeine prasentiert 2021/22 gemeinsam mit der Volksbank
Mittelhessen und der Veranstaltungsagentur SPRECHERHAUS® prominente

Top-Referenten in GieBen, die lhnen den Vorsprung durch Wissen sichern. Vortragsabend Gesichtssprache

. Vortragsabend Sichtbarkeit
. Vortragsabend Zukunftsmut
. Vortragsabend Denkleistung
. Vortragsabend Artikulation
. Vortragsabend Selbstwert

. Vortragsabend Respekt

EmLass mtnachweisprucht|  Die Prasenzteilnahme ist mit der 3G-Regel
gestattet. Bitte am Einlass den Nachweis fir
Geimpft, Getestet (max. 48 Std. zurlcklie-
gend) oder Genesen vorzeigen.

Die Wissensabende sind ein Mix aus Wissen und Unterhaltung, gebindeltes Experten-
wissen in einem 1,5-stiindigen Vortragsabend. Alle Themen stehen unter dem Motto
. Personlichkeitsentwicklung” und Kompetenzen, die Sie wettbewerbsfahig machen.
Die Wissensimpulse sind fur jedermann geeignet — jede Branche, jeden Beruf, jeden
Bildungsgrad und jedes Alter.

Durchfiihrung der Vortragsabende mit ggf. erforderlichen Hygie-
nemaBnahmen und ggf. fester Sitzplatzvergabe am Einlass zum
Schutz Ihrer Gesundheit!

leksbank_
Mittelh_gssen
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. Vortragsabend Menschmomente

1 21.09.2021
Ich sehe Dich

Lesen, was ins Gesicht
geschrieben steht

Eric Standop hat bei drei Meistern auf drei Kontinenten
gelernt und hat mehr als 15 Jahre Erfahrung in Gesicht-
lesen & Face Language. Er ist der einzige Lehrmeister
weltweit, der nahtlos die verschiedenen internationalen
Methoden des Gesichtlesens anwendet und miteinander
verbindet. Seine scharfsinnigen Fahigkeiten bei der Erken-
nung von physischen Beschwerden, Starken und Schwa-
chen von Personlichkeiten, Beziehungen, Fiihrungsstilen,
Talenten u.v.a., machen ihn zum Berater fiir Unternehmen
und Entscheidungstrager im Silicon Valley, New York und
Asien, aber auch fir alle, die sich selbst und andere besser
verstehen wollen.

5 22.02.2022

Stimmt lhre Stimme?

Wie Sie sicher sprechen und (iber-
zeugend klingen

Sprechen bewegt. Sprechen veréndert. Es sagt etwas tiber
unsere Uberzeugungen aus. Es gibt aber auch Situationen,
in denen sprechen nichts bewegt. Warum ist das so? Die
Wirkungsebenen der Stimme werden oft unterschatzt.
Stimmtrainerin Monika Hein zeigt Ihnen, wie Sie lhre
Stimme und Sprechweise ideal einsetzen, damit Sie in
jeder Situation tiberzeugen und begeistern — ob am Tele-
fon, im Meeting oder bei Présentationen. Von den Profis
kénnen wir viel lernen: Was zum Beispiel macht Synchron-
sprecher so authentisch? Was gibt Nachrichtensprechern
ihre Kompetenz? Monika Hein verrdt die Geheimnisse
der Sprecherszene und zeigt Ihnen, wie Sie stimmlich gut
riberkommen.

Eric Standop

Internationaler Experte in Gesichtle-
sen - Antlitzdiagnostik, Physiogno-
mik, Siang Mien, Mikroexpressionen,
Lectura del Rostro

,Das Gesicht ist ein Buch,
an dem wir ein Leben lang
schreiben.”

ericstandop.com
gesicht-lesen.de

Dr. Monika Hein

Doktorin der Phonetik, Business
Coach und Stimmtrainerin

,Denn Sie entscheiden, wie
Sie klingen!”

monikahein.de

2 26.10.2021

Selbstmarketing und

personliche Sichtbarkeit
Zeigen was man kann und Menschen
erreichen!

Im Alltag gehort der Auftritt zum taglichen ,Geschaft'. Sei
es bei Meetings, Prasentationen, aber auch bei Veranstal-
tungen, in Gesprachen oder beim Social Media Auftritt.
Nicht jeder kennt aber die richtigen Kniffe, die es braucht,
um Eindruck zu machen und Menschen fiir sich zu gewin-
nen. Die Referentin zeigt, wie Sie sich klar und selbstsi-
cher positionieren kénnen (beruflich wie privat), so dass
die Botschaft beim Gegentiber auch hangen bleibt. Durch
das richtige” (Selbst-) Marketing, kénnen Sie sich und
lhre Idee, das Projekt oder das Unternehmen aufwerten,
bessere Resultate erzielen. Frau Susan wird ,Geheimtipps’
aus ihren 30 Jahren Marketingerfahrung mit lhnen teilen.
Sie wird lhnen zeigen, wie Sie lhre Sichtbarkeit steigern
und Sie zugleich mehr (digitale) Wirkung erzielen konnen.
Menschen erreichen und begeistern, ist das Ziel. Was es
dafir braucht? Das richtige’ (Selbst-)Marketing und Sicht-
barkeit!

6 22.03.2022

Alle anderen gibt es schon
Die Kunst Du selbst zu sein

Wer bist du, wenn niemand zusieht? Wer, wenn alle Augen
auf dich gerichtet sind? Macht das einen Unterschied? Ja-
nis McDavid wirft einen verbliiffenden Blick auf das stets
im Narzissmusverdacht stehende Ich. Selbstwert genieBt
einen guten Ruf, das sogenannte Ego keineswegs. Es wird
selten geschétzt, allenfalls geduldet. Dabei brauchen trag-
fahige Selbstwertschdtzung und Empathie ein kraftvolles
Ego, das zu sich selbst stehen kann. Jederzeit. McDavids
Ausfiihrungen sind so provokant wie augenzwinkernd,
schonungslos offen und mitreiBend selbstherrlich ... par-
don, selbstehrlich. Anhand der personlichen Geschichte
ohne Arme und Beine zu leben, zeigt er welche Wege und
Mittel eine stabile Selbstwertschatzung brauchen. Ein Pla-
doyer fiir alle, die Lust daran haben gangige Klischees und
Paradigmen tiber Bord zu werfen, und stattdessen frappie-
rend neue Blickwinkel erkunden mochten.

Anouk Ellen Susan

Strategische (Selbst-)Marketing-
expertin, internationale Speakerin,
systemischer Coach, 4fache Autorin,
Podcasterin, Vorstandsvorsitzende

., Upgrade yourself!”

anoukellensusan.de

Janis McDavid

Personlichkeitsrtrainer, Weltentde-
cker, UNICEF Mutmacher, Autor

,Ich mochte in einer Welt
leben, in der Merkmale,
die uns unterscheiden,
nicht zur Unterscheidung
fihren!”

janis-mcdavid.de

3 23.11.2021

Psychologisches Kapital

So schaffen Sie innere Starke

Kénnen st schnell von Gestern. Standig neues Wissen
kommt hinzu. Menschliche Netzwerke entstehen und ver-
gehen. Wandel wird Alltag! Was bleibt Ihnen? Sie! Darum
ist dieser Vortrag eine Investition in Sie, um Sie mit inneren
Stdrken auszustatten, die Sie zukunftsfahig machen. An-
passungsfahigkeiten, Resilienz und psychologische Star-
ken, sind wichtiger denn je, fir lhre personliche Leistungs-
fahigkeit, Ihre berufliche aber auch private Lebensqualitat
und echten Zukunftsmut. Ihr ,Psychologisches Kapital”
ist eine starke Wahrung — ein wahres Vermdgen! Wie wir
uns dies erschaffen, zeigt der Wirtschaftspsychologe Dr.
Naughton anhand von wissenschaftlich belegten Erkennt-
nissen mit praktischer Umsetzbarkeit.

7 26.04.2022

Respekt!
Ansehen gewinnen bei Freund
und Feind

Respekt ist der Sauerstoff unter den sozialen Elementen:
Fiir das soziale Uberleben unverzichtbar aber nicht selbst-
verstandlich in der Atmosphare. Respekt setzt unglaublich
viel Energie frei: Er macht Unternehmen erfolgreicher und
Menschen nachweislich gesiinder. Auf der anderen Seite
mangelt es oftmals an Respekt. Wie passt das zusammen?
Warum verhalten sich Menschen respektlos? Was sind ty-
pische Respektlosigkeiten des Alltags und wie vermeiden
Sie diese? Das und noch viel mehr erfahren Sie in 90 in-
spirierenden, spannenden und respektvollen Minuten mit
René Borbonus. Erleben Sie seinen Vortrag: Ein Pladoyer
fiir eine vergessene Tugend.

T —— -_..-'n
R —————

Dr. Carl Naughton

Wirtschaftspsychologe, Gehim-
forscher, Experte fiir Neues Denken

,Heiter, gelassen und
handlungsfahig
auf das Morgen schauen!”

carlnaughton.de

René Borbonus

Rhetorikspezialist; Der, der Ihrer
Uberzeugung Kraft schenkt.

,Um Spuren zu hinterlassen
braucht man ein Profil!”

rene-borbonus.de

4 14.12.2021

Gedachtnispower
Bringen Sie Ihr Gehirn auf Vorder-
mann

Wer wiinscht sich nicht, das sprichwortliche Gedéchtnis ei-
nes Elefanten zu haben? Dr. Boris Nikolai Konrad kann als
Geddchtnistrainer und Hirnforscher auf ein auBerordent-
liches Erinnerungsvermogen zuriickgreifen. Im Gedacht-
nissport gehort er seit Jahren zur Weltspitze, und seine
unglaubliche Merkfahigkeit ging bereits mehrfach in das
Guinness Buch der Rekorde ein. In einer unterhaltsamen
Mischung aus Entertainment, Show und Gedéchtnistrai-
ning beweist , Deutschlands Superhirn” Dr. Boris Nikolai
Konrad einem begeisterten Publikum, dass jeder Einzelne
seinem Geddchtnis zu ungeahnten Héchstleistungen ver-
helfen kann. Die Mnemotechniken sind Jahrhunderte lang
erprobt und spielend leicht zu erlernen, aber noch nie wur-
den sie auf so spritzige und amisante Weise vermittelt!

8 17.05.2022

Menschmomente
Zwischenmenschlichkeit, die gewinnt

Empathie in Verbindung mit Freundlichkeit hat eine um-
werfende Wirkung. Sie schafft personliche Momente und
ist der beste Weg, um Vertrauen zu gewinnen. Mit Freund-
lichkeit driicken wir Verbindlichkeit und Wohlwollen aus.
Wir erreichen die Menschen und eréffnen uns die Mdg-
lichkeit, selbst auf die schwierigste Situation positiven Ein-
fluss zu nehmen. Und nur mit Empathie verstehen wir die
Sichtweise des anderen, kénnen zuvorkommend handeln
und die genau richtige Losung samt Kommunikation aus
dem Kdcher ziehen. Fir eine maximale Begegnungsquali-
tat in diesem Moment, begeisterte Kunden, harmonische
Teams, Wohlfiihlklima unter Kollegen und mehr Zwischen-
menschlichkeit.

Dr. Boris Nikolai
Konrad

Gedachtnisweltrekordhalter

,Ein gutes Gedachtnis ist
erlernbar!”

boriskonrad.de
namenmerken.de

Sabine Hibner

Expertin fir Servicequalitét, Service-

kultur und Kundenorientierung

. Wer mitfiihlt, gewinnt.”

sabinehuebner.de

=
51
3
=
=)
=
S
=
<
=
S



